Cuprins*:
Povestea:

Introducere
Povestea mea de vanzator

Capitolul 1: OM-ul

- Timpul — elibereaza-l, castiga-l, foloseste-|
- Energia fizica, psihica si energia mobilizata

- Nu mai alerga dupa bani!

- Abilitatea #1 — a_

- Obiectivul omului, de ce 3 sunt mai bune decéat unul!

Capitolul 2: de vanzari
I

- Nivel de vanzator

- Obiectivul de vanzari descopus - actiuni, produse vandute, planul B,C, etc.

- Gaseste-ti stilul! Nimeni nu aprecieaza o replica
- Vanzarile inovative, cat timp sa le alocam

- Cét e halatul? Cand artele martiale intalnesc vanzarile...



- Ce nu ti-a spus nimeni despre comunicare pana acum, plus tehnica
scanerului

- Tu cata valoare livrezi?

- Nu mai esti copil, nimeni nu este responsabil pentru insuccesul tau

Capitolul 3: in Romania
- Exista p{ i rO

- Clientul nostru, %}:&ﬁﬁl ... esteun lLenes”
- Si minciuna e o vorba

BONUS : pentru ca tuturor ne place bonusul!

* acest curs poate suferi modificari de continut in decursul timpului



